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二、摘要、目录、图表

　　据资料显示，我国商业银行中间业务收入占比为：中国银行为17%，建设银行为8%，工

商银行仅为5%.因此，无论是从商业银行现实生存空间还是从长远发展方向来看，都要求商业

银行在体制改革中实现制度创新、功能创新和业务创新，把中间业务的创新发展作为其新的

利润增长点。中间业务创新发展是银行增加收入、实现利润最大化目标的需要。考察现代银

行的发展史，我们可以看到，银行经营的盈利点总是随着社会经济生活的变化而不断变化的

。从最初的货币兑换到存贷款业务，从证券投资到多种经营，就是一个不断进行业务创新的

历史，就是从一种传统业务转向另一种新兴业务的历史。我国20多年经济体制改革，国民收

入分配格局已经发生了根本性变革，储蓄和投资主体由计划经济时期的政府转变为居民个人

和企业，居民成为储蓄主体，企业成为投资主体，银行传统的存贷业务发展受到极大限制。

在商业银行单一贷款资产结构状况下，尤其是在防范金融风险，实行严格的贷款责任追究制

度等约束条件下，普遍存在“惜贷”和“慎贷”现象，使其获利能力大大降低，因此说，积

极创新发展中间业务，既是商业银行适应迅速变化的社会经济生活的金融需求的需要，也是

商业银行拓展新的利润增长点实现利润最大化目标的需要。根据巴塞尔资本协议要求和中国

人民银行的规定，商业银行资本充足率不得低于8%，其中核心资本不得低于4%，附属资本不

得超过核心资本的100%.按照上述要求，商业银行必须增加资本储备，而这样做又会使本来就

不理想的盈利受到影响。为了达到资本比率要求又不减少盈利，商业银行在“分子政策”与

“分母政策”的两难选择中，只有发展风险系数较小而盈利水平较高的资产业务，并将重点

逐步转向那些对资本没有要求的中间业务。中间业务收入来源稳定可靠，且无资本要求，必

然成为银行业务发展的选择方向。我国加入WTO后，外资金融机构，其业务经营的限制将逐

步取消。与中资银行庞大的服务网络和长期的本土关系相比，外资银行经营传统的存贷业务

仍然存在成本高，利润低，风险大等问题。而中间业务成本低，利润高，风险小的特点，必

将成为外资银行在华业务竞争的切入点。南京爱立信熊猫通讯有限公司自2001年下半年起，

将其在中资银行的贷款陆续归还，部分转向上海的外资银行贷款，缘由就是中资银行不能提

供公司要求的保理业务。从某种意义上说，未来银行的竞争，就是银行新兴业务的竞争，重

点是中间业务的竞争。因此，面对国内、国际金融激烈的竞争，尤其是面对产品众多、服务

全面的全能制外资银行的挑战，我国商业银行必须创新业务，完善功能，增强自身竞争力。

商业银行利用中间业务服务面广、形式多样、机动灵活的特点服务于社会经济生活，有利于

与客户建立长期稳定的关系，增强客户对银行的信任度和信赖性，树立良好的市场形象，从

而对传统的存贷业务起到稳定和带动作用。比如通过委托代理类中间业务扩大吸收存款，增



强商业银行资金实力等。目前，西方商业银行经营就呈现出明显的业务综合化特征和发展趋

势。加入WTO后，越来越多的涉外经济活动，迫切需要我国的商业银行能像西方国家的商业

银行那样，为客户提供全面的多功能的金融服务。就目前来说，我国金融业混业经营的条件

还不成熟，但这并不等于以后不具备混业经营的条件，混业经营是金融业发展的方向。有一

些中间业务，经过试点，积极创造条件，即使在目前分业经营的情况下，也是完全必要而又

可能开展的。如国际结算中的信用证、保函、远期外汇买卖等等。在商业银行法之后出台的

《商业银行中间业务暂行规定》明确规定，在经过央行批准后，可以开办金融衍生业务，代

理证券业务以及投资基金托管、信息咨询、财务顾问等投资银行业务。这可以被看作是管理

层在银行分业经营、分业管理体制下的一种大胆的尝试。这对于正在寻求利润增长点的商业

银行来说，是一个很好的机遇，要抓住机遇，大胆地创新发展中间业务。根据中间业务的定

义可知，多数中间业务交易费用较低，不运用或较少运用银行资金，大大降低了银行的经营

成本。中间业务不列入资产负债表之内，不必为此类活动提取风险准备金，也降低了管理成

本。中间业务中的许多金融产品，具有可转让性，从而增强了银行资产的流动性。如商业银

行通过有追索权的贷款债权转让，将流动性较差的贷款证券化后出售，获得新的资金来源。

再如发行备用信用证安排票据发行便利等，或者以银行的信用与信用评估能力满足客户的贷

款需求等等。总之，银行创新发展中间业务，可以节约成本，增加收入，增强资产流动性，

银行的经济效益和效率会大大提高。
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